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Vivienne Posch

Vivienne Posch, Business & Personal Coach und zertifi-

zierter LifeSuccess Consultant mit Bob Proctor unterstiitzt M e h r E I"fO Ig i n I h re m

Menschen seit 9 Jahren, die einzigartigen und groRartigen

Ressourcen freizusetzen, die in jedem einzelnen schlum- G h . 'f
mern. Sie verwendet die weltweit erfolgreich angewendeten eSC a t
LifeSuccess Systeme, um Entrepreneuren, Verkaufsteams

und Fuhrungskraften die Tools und Techniken zu vermitteln,

um bessere Resultate und héhere Leistungen in jedem Le-

bensbereich zu erzielen.

In diesem Abendworkshop gibt sie ihr jahrelanges Experten-

wissen weiter.

Nitzen Sie diese Gelegenheit!

www.coaching-scout.at

Astrid Haltmeyer Veranstaltungsort:
SPO Bildungszentrum
PraterstraBe 25
A-1020 Wien

Astrid Haltmeyer, Griinderin und Geschéaftsfiihrerin des
Instituts AHA Erlebnisse®, ist Businesstrainerin, Coach und
Lebensberaterin. Seit vielen Jahren engagiert sie sich auch
erfolgreich im Direktvertrieb. lhre Erfahrungen und Ihr Wissen Beginn: 18.30 Uhr
setzt sie in kurzweiligen, hocheffektiven Trainings in groRen
Unternehmen sowie im Networkmarketing um.

Dauer der Workshops: ca. 2,5 Stunden
Fortbildung, die Sie weiterbringt!

Anmeldungen iiber: Und das zum Null-Tarif!

Unter dem Motto ,Wer gibt, gewinnt!“ stellt sie lhnen in den Sozialdemokratischer Wirtschaftsverband Wien

Abendworkshops ihre Kernkompetenzen und ihr umfassen- Mariahilfer StraBe 32/1/1A
des Expertenwissen, unterlegt mit vielen praktischen Beispie- 1070 Wien
len, zur Verfligung.

Es lohnt sich fir Sie! Frau Dagmar Khutter Wirtschaftskammer-Wahl 27. 2. bis 2. 3. 2010

Telefon: +43 (1) 522 47 66-21 SWV. Diese Wahl zahlt sich aus.

E-Mail: d kh wvwien.
www.aha-erlebnisse.at ail: dagmar khutter@ len.at



lhr Weg zum Erfolg

Sehr geehrte Damen und Herren!

Wissen ist wichtig, gerade in unserer
Sparte, dem Direktvertrieb. Denn eines ist
sicher: Wenn Sie heute lhre Nachricht
effektiv, schnell und unmissverstandlich
weitergeben koénnen, profitiert auch Ihr
zukunftiger Kunde und auch lhre zukunfti-
gen Vertriebspartner.

KommR Ing. E. Steininger  Eine der wichtigsten Punkte unseres
Wahlprogrammes fiir die kommende Wirtschaftskammerwahl ist,
dass wir eine Coaching- und Schulungsoffensive fiir unsere
Unternehmen im Direktvertrieb fordern.

Da wir jedoch nicht warten méchten, bis die Wirtschaftskammer
darauf reagiert und wir das Glick haben, zwei exzellente Profis
in unserer Kandidatenliste fur die kommende Wahl haben,
mochten wir als Sozialdemokratischer Wirtschaftsverband ein
Zeichen setzen:

TOP Trainings von TOP Trainern fiir Sie als Unternehmer
zum NULL TARIF !!!

Denn Weiterbildung und Wissen sichert Inr UBERLEBEN in
dieser Branche!

Was wir mit lhnen gemeinsam in den Workshops erreichen
wollen:

B |hr vorhandenes Netzwerk besser zu niitzen und neue
Kontakte zu knipfen.

B Uberzeugen Sie durch Ihre Persénlichkeit und Ihre
gekonnte (Selbst-)Prasentation.

B lhnen die erfolgreichen Gewinner-Strategien greifbar
und anwendbar zu machen

B Die Grundprinzipien der Zielerreichung naher zu
bringen auf anschauliche, herzliche und amisante
Weise niitzliche Tools fiir Ihr Fortkommen zu erlernen

Ich wiinsche lhnen viel Spa® und Erfolg mit unserem kostenlo-
sen Weiterbildungsprogramm und hoffe, dass Sie bei der kom-
menden Wirtschaftskammerwahl unseren Weg unterstutzen.
SWV-Liste 2. Diese Wahl zahlt sich aus!

lhr
KommR Ing. Ernst Steininger

www.direktvertrieb.co.at

VIVIENNE POSCH

Gewinner-Strategien

fiir Ihren Erfolg

In diesem Workshop bekommen Sie eine Einfiihrung in Gewinner-
Strategien, die flr jede Person funktionieren.
Es geht um folgende Kernpunkte:

B |hre Einstellung und alte Programmierungen zu verandern, die Sie
zurlickhalten

B Korper, Verstand und Geist in Einklang zu bringen, um effektiv Ziele
zu realisieren

B  Die Geheimnisse der 6 mentalen Fahigkeiten und wie Sie sich diese
nutzbar machen, um Ihr volles Potential freizusetzen

Termine: 09.02./10.03./08.04.2010

Seien Sie der Architekt
lhres eigenen Lebens

Gliickliche, gesunde, wohlhabende Menschen sind es nicht aufgrund
von Gliick, auch wenn es den Anschein haben mag. Sie wenden be-
wusst oder unbewusst Erfolgsprinzipien und GesetzmaRigkeiten an, die
sie zu Gewinnern machen.

In diesem Seminar lernen Sie 7 Grundprinzipien um jedes Ziel zu
erreichen, das Sie wirklich wollen.

Termine: 25.02./26.03./21.04.2010

ASTRID HALTMEYER

NETWORKING -

Der kleine Unterschied

Nitzen Sie Ihr Netzwerk wirklich optimal? Erfahren Sie hier
B wie cleveres Networking funktioniert

B welche Verhaltensweisen, Eigenschaften und Einstellungen uns

brillante Networker voraus haben und
B wie Sie dieses Wissen fir sich nltzen

Termine: 04.02./02.03./13.04./06.05.2010

Beeindruckende
(Selbst-)Prasentation

Beeindrucken Sie mit einer professionellen (Selbst-)Prasentation!
B Wie sage ich konkret, was ich tue, brauche oder suche
B Die Elevator Speech oder ,wie sage ich es in 60 Sekunden®

B Wie Sie mit lhrer Prasentation langfristig im Gedachtnis bleiben.

Termine: 11.02./11.03./19.04./10.05.2010

N YRR = otehiungen -

die beste Referenz

Wiirden SIE die Katze im Sack kaufen? Nur, wenn Sie lhnen empfoh-

len wurde! Dies nehmen Sie aus dem Workshop mit:

B Zufriedene Kunden sind die besten Verkaufer

B Wie Sie bewirken, dass Sie weiterempfohlen werden
B Klassische Fehler bei Empfehlungen

Termine: 18.02./15.03.//17.05.2010
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